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Banking: modern, mobil, flexibel  

Ihre Chancen bei uns 

Unsere Unterstützung für Sie 

Wir unterstützen Sie dabei, Mehrwert für 
Ihre Kunden zu generieren – mit der besten 
Banking-App Deutschlands. Überzeugen 
Sie Ihre Kunden von unserer durchdach-
ten Digitallösung für modernes, flexibles 
Online-, Mobile- und Multi-Banking. Von 
einer Banking-App, für die mobiles Bezah-
len über Apple-Pay und weitere Dienste 
selbstverständlich ist und dabei mit höchs-
ten Sicherheitsstandards arbeitet. 

Beim Mobilen Vertrieb der Deutschen 
Bank lassen wir Sie nie im Regen stehen. 
Wir ebnen Ihnen mit zahlreichen Program-
men, Prozessen und Partnern den Weg  
in Deutschlands außergewöhliche Selbst-
ständigkeit und helfen Ihnen, etwaige  
Hürden mit Schwung zu nehmen. 

Bei uns haben Sie die Möglichkeit – mit 
der Konto-App für den Berater – Konten  
in fünf Minuten zu eröffnen.

Helfen Sie Ihren Kunden, ihre Wünsche 
mit unseren Privatkreditangeboten wahr 
zu machen: Attraktive Zinsen, jederzeit 
kostenlose Sondertilgungen bis zu 100 
Prozent, flexible Ratenpausen und clevere 
Möglichkeiten zur Absicherung heben  
unser Angebot deutlich von der Masse 
des Markts ab. 

Überzeugen Sie Ihre Kunden mit der besten Banking-App Deutschlands. 
Mit ihr können Ihre Kunden Bankgeschäfte jederzeit bequem von unterwegs 
erledigen, um ihre Finanzen stets im Griff zu behalten. 
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Deutsche Bank Mobiler Vertrieb: Werden 
Sie Teil einer 30-jährigen Erfolgsgeschichte

Über uns: Zahlen, Daten, Fakten

Als selbstständige Finanzberater profitieren Sie von 
einem qualitativ wachsenden Vertriebskanal:  
2019 konnten unsere Beraterinnen und Berater ihre 
Provisionen um durchschnittlich 13 Prozent steigern. 

Ihre Arbeit können Sie zuhause erledigen. Oder  
in einer von 500 Filialen und 125 Finanzagenturen 
der Deutschen Bank.

Werden Sie Teil eines Teams von über 1.300  
selbstständigen Finanzprofis. Sie beraten im Auftrag 
der Deutschen Bank bundesweit solvente Kunden 
und empfehlen ihnen interessante Finanzprodukte.  

Als selbstständiger Finanzberater für die  
Deutsche Bank stehen Ihnen bei rund 7 Mio.  
Kunden vielfältige Ansprachepotenziale  
zur Verfügung.

monatliche Provisionen
(2019)

Durchschnittlich

7.300 €

Finanzagenturen

Rund

125
Mio. Deutsche-Bank-Kunden  
in Deutschland

Rund

7

selbstständige Finanzberaterinnen 
und Finanzberater

Rund

1.300

Echte Chancen für gute 
Abschlüsse
Für Ihre Beratung steht Ihnen eine 
vielfältige Pallette an Privatkunden-
Produkten der Deutschen Bank zur 
Verfügung. Empfehlen Sie Ihre Kunden an 
DB-Fachleute weiter, honorieren wir das 
mit attraktiven Tippgeber-Provisionen. 
Unsere Kontakte zu zahlreichen 
Privat-, Geschäfts- und Firmenkunden 
bieten Ihnen beste Aussichten in der 
Bestandskundenberatung.

Mit Ihren Kunden lassen wir  
Sie nicht alleine
Für strukturierte und systematische 
Kundengespräche stellen wir Ihnen das 
ausgereifte Analysetool „FinanzCheck“ 
zur Verfügung. Das DIN-zertifizierte Tool 
identifiziert für Sie automatisch vielfältige 
Cross-Selling-Möglichkeiten.  
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Bei uns genießen Sie echte 
Freiheit
Neben den Bankprodukten der Deutschen 
Bank können Sie auf das Angebot 
namhafter Kooperationspartner wie 
der BHW Bausparkassen AG, Zurich 
Lebensversicherungs AG, DWS und 
weiterer namhafter Partner zurückgreifen.

Digital-Paket mit direktem 
Nutzen  
Wir helfen Ihnen, Ihre Beratung, 
Kundengewinnung und -bindung mithilfe 
von Bits und Bytes noch gewinnträchtiger 
aufzustellen: Das digitale Marketing 
der Deutschen Bank (Finanzberater-
Homepage, WhoFinance), unser digitales 
Kundenerlebnis (u. a. modernes Mobile 
Banking, Apple Pay, Verimi & Mobiles 
Zahlen) und ein digitaler Arbeitsplatz 
(Corporate-iPad, Laptop, Finanzberater-
Provisionsportal, mobiler Drucker, WIFI) 
unterstützen Sie dabei. Unser Digital-
Paket eröffnet Ihnen auch einen direkten 
Zugang zu Online-Interessenten.

Automatisierte Homepage  
Mit Ihrer Homepage müssen Sie nicht 
bei null anfangen. Wir liefern zahlreiche 
Bausteine. So können Ihre Kunden 
über Ihre Website auch ein Konto oder 
eine Versicherung bei unmittelbarem 
Versicherungsschutz direkt abschließen.
 
Mehr Infos dank FACE   
Wir stellen Ihnen mit FACE ein modernes 
Kundeninformationstool zur Verfügung. 
FACE bietet unter anderem
— vielfältige Ideen zur Kundenansprache 
—  eine umfassende 360-Grad-Sicht auf 

die von Ihnen betreuten Kunden
—  einen direkten Blick auf alle Kunden-

potenziale, auch bei anderen Banken
— das Management Ihrer Kundentermine
—  (eigene) Möglichkeiten zur Auswahl  

von Kunden
—  die Sicherstellung der regulatorisch 

notwendigen Dokumentationsablage

Optimale Begleitung im 
Arbeitsalltag  
Mit FIPRO haben Sie Zugang zu einem 
modernen Finanzberater-Provisionsportal 
– inklusive Antragsbuch, Info-Service, 
digitaler Abrechnung, Vorschau und 
Reports. Provisionsabrechnungen und 
-erwartungen haben Sie mit FIPRO immer 
im Blick. 

Unsere App setzt Maßstäbe  
Mit der „Deutsche Bank Banking-App“ 
erhalten Sie direkten Zugang zu den 
größten Leadanbietern am Markt mit 
hervorragenden Vorzugskonditionen. 

Auf der sicheren Seite 
Über die DEUKONA ermöglichen 
wir Ihnen einen umfassenden, 
kostengünstigen Versicherungsschutz für 
Ihre selbstständige Tätigkeit.

Attraktive Vergütung 
Wir bieten mehr als Abschlussprovisionen. 
Ihr hohes Engagement honorieren wir 
zusätzlich mit laufenden Provisions-
zahlungen (produktabhängig), Vertriebs-
wettbewerben, Incentive-Reisen 
oder Bonus- und Treueprogrammen. 
Langjähriger Erfolg und Fachwissen in 
unserem Mobilen Vertrieb zahlen sich  
aus: Ihre Abschlussprovisionen steigen 
durch Karriere- und Experten-Zuschläge.
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